
 

 

Understanding China

 
„Seit 2002 ist China nach den USA und noch vor Japan der zweitwichtigste deutsche Exportmarkt 

außerhalb Europas. Deutschland ist mit Abstand Chinas gr

Deutschland ist seit 1999 Chinas größter europäischer Investor gemessen an d

Neuinvestitionen.“          

 

China ist das weltgrößte Schwellenland mit  

Land reicher und faszinierender Kultur.

Denkweise und Verhalten der Chinesen vielen 

 

Ziel des Crashkurses ist, den Teilnehmern 

Umgangsformen und Kommunikation

Unterschiede zwischen Deutschland und China aufzuzeigen. Die Teilnehmer 

in Diskussionen mit dem Trainer und untereinander auszutauschen.

 

Für wen 

Der Crashkurs richtet sich an alle, die 

erfahren wollen. Die Teilnehmer haben keine

 

Inhalte 

Einführung  in die chinesische Kultur

• „Warum sind die Chinesen so anders?“

Der Einfluss der historische

• „Mir ist nicht klar, wie sie 

Werte, Mentalität und Verhaltensweisen

• „Ich weiß gar nicht, was mein Geschäftspartner damit sagen will!“

Kommunikation mit Chinesen

•  „Mein Geschäftspartner hat 

Gesicht wahren oder verlieren  

•  „Es wurde schon wieder nicht geliefert! I

Beziehungsaufbau mit Chinesen

 

Wann und Wo  

• 14. September 2010, 18:30 

• 10. November 2010, 18:30 

 

Ort: Haus des Deutschen Ostens, 

 

Gebühr: 

35 Euro/Person  

 

Anmeldung 

Bitte laden Sie das Anmeldungsformular runter:

http://www.clash-consulting.com/termine_gm.html

 

Trainer  

Kee-Ping Wee 
MBA International Management  

Interkultureller Trainer für China 

Tel. (0)89.41 87 01 
info@clash-consulting.com  www.clash

Understanding China 

Seit 2002 ist China nach den USA und noch vor Japan der zweitwichtigste deutsche Exportmarkt 

Deutschland ist mit Abstand Chinas größter Handelspartner in Europa… 

Deutschland ist seit 1999 Chinas größter europäischer Investor gemessen an den jährlichen 

 Auswärtiges A

das weltgrößte Schwellenland mit  einem hochdynamischen Markt voller Chancen und

Land reicher und faszinierender Kultur. Trotz der wachsenden Rolle Chinas in der Welt sind

Chinesen vielen Europäern wenig vertraut.   

den Teilnehmern  in kompakter Form Grundkenntnisse zur Mentalität

und Kommunikation im „Reich der Mitte“ zu vermitteln und die kulturellen 

Unterschiede zwischen Deutschland und China aufzuzeigen. Die Teilnehmer haben

in Diskussionen mit dem Trainer und untereinander auszutauschen. 

e, die in kurzer Zeit das Wesentliche zur chinesischen Geschäftskultur 

Die Teilnehmer haben keine bis wenig Erfahrung mit der chinesischen Kultur

hinesische Kultur und Geschäftskultur 

„Warum sind die Chinesen so anders?“ 

istorischen Entwicklung Chinas auf die Mentalität 

Mir ist nicht klar, wie sie eigentlich ticken!“ 

Mentalität und Verhaltensweisen der Chinesen 

„Ich weiß gar nicht, was mein Geschäftspartner damit sagen will!“ 

Kommunikation mit Chinesen 

„Mein Geschäftspartner hat wohl sein Gesicht verloren und ich meinen Auftrag

verlieren  - richtiges Verhalten im Geschäftsleben 

Es wurde schon wieder nicht geliefert! Ich finde einfach keine verlässlichen Partner

mit Chinesen 

18:30 – 21:00 Uhr 

18:30 – 21:00 Uhr 

, Am Lilienberg 5, 81369 München 

Bitte laden Sie das Anmeldungsformular runter: 

consulting.com/termine_gm.html 

 40  Fax (0)89.41 87 03 67 
consulting.com  www.clash-consulting.com 

Seit 2002 ist China nach den USA und noch vor Japan der zweitwichtigste deutsche Exportmarkt 

ößter Handelspartner in Europa… 

en jährlichen 

Auswärtiges Amt, März 2010 

voller Chancen und ein 

Trotz der wachsenden Rolle Chinas in der Welt sind 

Grundkenntnisse zur Mentalität, 

und die kulturellen 

haben Gelegenheit, sich 

in kurzer Zeit das Wesentliche zur chinesischen Geschäftskultur 

mit der chinesischen Kultur. 

sein Gesicht verloren und ich meinen Auftrag.“ 

e verlässlichen Partner!“ 


