
ANMELDUNG
Hiermit melde ich mich verbindlich zu oben angekreuztem Seminar an.

Bitte per Fax an: 089 38189 – 547

oder per Post an: 

BECKAKADEMIE SEMINARE
Verlag C.H. Beck
80791 München

Weitere Auskünfte erhalten Sie unter Telefon 089 38189 – 503

www.beck-seminare.de
Anmeldungen / Rücktritt: Anmeldungen sind verbindlich. Im Falle der Überbuchung wird der Anmeldende unverzüglich infor-
miert. Anmeldungen sind auch dann verbindlich, wenn die Anmeldebestätigung nicht bzw. nicht rechtzeitig eintrifft.
Bei schriftlichem Rücktritt, der uns spätestens am 15. Tag vor dem Veranstaltungstermin erreicht, entfällt der Preis. Wird bis zum 
5. Tag vor dem Veranstaltungstermin schriftlich der Rücktritt erklärt, reduziert sich der Preis auf 50 %, bei noch späterer Absage 
wird der volle Preis erhoben. Sie können Ihre Teilnahmeberechtigung jederzeit auf einen schriftlich von Ihnen zu benennenden 
Ersatzteilnehmer übertragen.
Bei Absage der Veranstaltung wegen zu geringer Nachfrage (was nicht später als drei Wochen vor der Veranstaltung erfolgen soll) 
oder infolge höherer Gewalt (z.B. Erkrankung des Referenten) wird der Preis erstattet. 
Für vergebliche Aufwendungen oder sonstige Nachteile, die dem Kunden durch die Absage entstehen, kommt der Verlag (außer in 
Fällen von Vorsatz und grober Fahrlässigkeit) nicht auf. Geringfügige Änderungen im Veranstaltungsprogramm behalten wir uns 
vor. Ebenso behalten wir uns bei Vorankündigungen von Tagungen Referentenwechsel vor.

Teilnehmer (Vor-, Zuname)

Position / Beruf

Firma (Rechnungsadresse)

Straße

PLZ / Ort

Telefon / Fax

E-Mail

Datum / Unterschrift

I

Unternehmenskauf
Einführungslehrgang

INHALT

  Ablauf einer Transaktion – Unternehmenskäufe aus  Unternehmenssicht 
(Dr. Stephan Bühler)
 · Auswahl des Zielobjektes
 · Kriterien für Asset oder Share Deal
 · Anwaltsmandatierung und Einschaltung einer Investmentbank
 · Teamaufstellung und Dealplanung
 · NDA und Vertraulichkeit
 · Vereinbarungen im Vorfeld – LoI, MoU
 · Alles rund um das Thema Due Diligence 
 · Verhandlung, Signing, Closing – Pitfalls

  Unternehmensbewertung und Kaufpreisklauseln (Dr. Anke Nestler)
 · Erläuterung und Bedeutung wichtiger Bewertungsmethoden
 · Bewertung aus Käufer- und Verkäufersicht
 · Einfluss der Due Diligence auf die Bewertung
 · Abbildung von Unsicherheiten 
 · Aufbau und Inhalt von Fairness Opinions
 · Bewertung und Preise
 · Der „Weg“ in den Kaufvertrag: Kaufpreisformeln und Anpassungsmodelle
 · Bewertung und M&A Litigation

  Der Unternehmenskaufvertrag (Thomas Meurer)
 · Formen der Kaufpreiszahlung
 · Vertragliche Umsetzung der Kaufpreisanpassung
 · Stichtagsbilanzen und Schiedsgutachtenabreden
 · „Locked Box“-Konzepte
 · Conditions to Closing und MAC-Klauseln
 · Finanzierungs- und Syndizierungsrisiken
 · Verteilung des Kartellrisikos
 · Gewährleistungen und Garantien
 · Haftung des Verkäufers 
 · Gestaltungsvarianten beim Erwerb von Finanzinvestoren
 · Covenants
 · Herauslösung des Targets aus dem Verkäufer-Konzern 
 · Umgang mit gesellschafts- und insolvenzrechtlichen Haftungsrisiken
 · Rechtswahl, Gerichtsstand, Schiedsklauseln

  Strukturierung und Steuern (Dr. Matthias Scheifele)
 · Steuerliche Strukturierung: Share Deal vs. Asset Deal
 · Untergang und Verwertung von Verlust- und Zinsvorträgen
 · Grunderwerbsteuerliche Optimierung
 · Steuerlich relevante Aspekte bei Übernahme bzw. Abwicklung von 
 Gesellschafterdarlehen

 · Steuerklausel im Unternehmenskaufvertrag
 · Flankierende Maßnahmen zur Begrenzung steuerlicher Risiken
 · Organschaftsverhältnisse
 · Steuerliche To Dos nach Vertragsschluss

PROFIL

Vorkenntnisse
Neueste Rechtsprechung X
Gestaltungstipps X X X
Interaktion X X

REFERENTEN

Dr. Stephan Bühler
Rechtsanwalt, Chief Counsel – M&A / Corporate, Siemens AG, 
 Erlangen

Thomas Meurer
Rechtsanwalt, Partner, Hengeler Mueller, Düsseldorf

Dr. Anke Nestler
Dipl.-Kffr., Geschäftsführende Gesellschafterin, 
VALNES Corporate Finance GmbH, Frankfurt

Dr. Matthias Scheifele
Rechtsanwalt, Steuerberater, Partner, Hengeler Mueller, Frankfurt

TEILNEHMER
Leiter und Mitarbeiter der Abteilungen Recht und M&A in Unternehmen sowie 
Rechtsanwälte mit dem Schwerpunkt M&A / Gesellschaftsrecht

ZIEL
Sie erhalten einen umfassenden Überblick über die Durchführung einer M&A 
Transaktion. Begleitet von konkreten Beispielen aus der Praxis wird der Gang 
 eines M&A-Projekts mit den üblichen Abläufen und Teilschritten nachvollzogen. 
Dabei erfahren Sie die jeweils typischen Problemstellungen, Fallstricke und 
Lösungs wege. Die Darstellung ist an den Bedürfnissen der beteiligten Parteien 
auf beiden Seiten der Transaktion orientiert. Besonderes Augenmerk liegt auf 
 aktuellen Trends und Entwicklungen in der M&A-Praxis.

TERMINE I ORTE
 29.02./01.03.12 München I Verlag C.H. Beck
 22./23.11.12 Frankfurt I NH Frankfurt City

ZEIT
1. Tag: 9:30 – 17:30; 2. Tag: 9 – 17 Uhr I 13 Zeitstunden nach § 15 FAO

PREIS
999,– € zzgl. gesetzl. MwSt.

Ihr Beck-Bonus: 3 Monate kostenlose Nutzung des beck-online Fachmoduls 
„Handels- und Gesellschaftsrecht PREMIUM“!

http://www.beck-seminare.de/Seminare-Unternehmenskauf/seminar.aspx?semid=564&toc=3661

Achtung: Geänderter Vortragsablauf beim Münchener Termin (29.02./31.03.12): 

· Der Unternehmenskaufvertrag (Meurer)

· Unternehmensbewertung und Kaufpreisklauseln (Nestler)

· Ablauf einer Transaktion – Unternehmenskäufe aus Unternehmenssicht (Bühler)

· Strukturierung und Steuern (Scheifele)
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