
Verkaufen ist mehr als 
Verkauf.

Das simplylive 
Verkaufstraining.

„Das ganze Leben ist ein riesiges Kaufhaus!“ Alle Welt kauft und 
verkauft. Der eine mehr, der andere weniger und ein dritter 
gar nicht.  Doch was macht den Unterschied? Warum verkauft 
der eine Verkäufer mehr als der andere, obwohl beide die glei-
che Ausbildung und dieselben Voraussetzungen haben?

simplylive weiß, dass der erfolgreiche Verkauf nicht nur 
von der Produktschulung, von der Fragetechnik und von den 
üblichen Gesetzmäßigkeiten wie dem Vermitteln von Kunden-
nutzen abhängt.

Die Kunst des guten Verkaufs liegt vielmehr in der Einstellung 
des Verkäufers zu sich, seinem Umfeld, seinem Unternehmen 
und natürlich seinem Produkt begründet. Dazu hat simply-
live verschiedene Hilfsmittel entwickelt.

In unserem Seminar werden Sie außerdem lernen, dass wir mit 
dem Thema Verkauf in ein neues Zeitalter gelangen. Nie zuvor 
hatten wir einen so riesigen und globalen Wettbewerb. Nie 
zuvor waren die Kunden derart informiert. Im 3. Jahrtausend 
sind die althergebrachten Inhalte für den Verkauf nicht mehr 
ausreichend.

Unser Seminar „Verkaufen ist mehr als Verkauf. Das simply-
live Verkaufstraining“ stellt Sie und Ihre Verkäufer auf diese 
neuen Herausforderungen ein. Wir betrachten den Verkauf 

von allen relevanten Seiten und stimmen die Inhalte auf Ihr 
Unternehmen und Ihre Verkäufer ab.

Zielgruppe:
Verkaufsmitarbeiter•	
Servicepersonal•	
Vertriebs- und Verkaufsleiter•	
Abteilungsleiter•	

Inhalte:
Verkauf im dritten Jahrtausend•	
Der Verkaufskreis•	
Verkäufertypen – ihre Stärken und Schwächen•	
Fragetechniken•	
Das Verkaufsgespräch•	
Einwandsbehandlung•	

Nutzen:
Steigerung der Abschlusssicherheit•	
Intensivierung der Kundenbindungen•	
Erhöhung der Grenzstabilität•	
Steigerung von Absatz und Umsatz•	
Harmonisierung der Verkaufsprozesse•	

2-Tage-Intensiv-Training
Seminarort:  Seminarraum simplylive - Hochriesstraße 2 –  
  83620 Feldkirchen-Westerham
Termine:  Fr. – Sa. . 08. – 09.04.2011
  Mi. – Do. 08. – 09.06.2011
  Mi. – Do. 05. – 06.10.2011
Zeit:  Fr./Mi.  10:00 Uhr – 17:00 Uhr
  Sa./Do.  10:00 Uhr – 17:00 Uhr
Trainer: Ulrich Burggraf
Kosten:  495,00€ inkl. Verpflegung, zzgl. Mwst.
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Seminaranmeldung

Ich interessiere mich für Ihr 2-Tage-Intensiv-Training „Verkaufen ist mehr als Verkauf“

 am  Fr. – Sa., 08. – 09.04.2011, 10:00 Uhr - 17:00 Uhr,
   Mi. – Do., 08. – 09.06.2011, 10:00 Uhr - 17:00 Uhr,
   Mi. – Do., 05. – 06.10.2011, 10:00 Uhr - 17:00 Uhr,

und möchte mich hiermit verbindlich anmelden.

Name:        Vorname:      

Straße:        Ort:       

Telefon:       Email:       

Die Seminargebühren über    € pro Teilnehmer
	 	 (Kosten:	 495,00€		 inkl.	Verpflegung,	zzgl.	Mwst.,	pro	Teilnehmer)
	 	 möchte	ich	per	Bankeinzug	begleichen.

   Kontonummer:     

   BLZ:      

	 	 	 Kreditinsitut:	 	 	 	 	

	 	 	 BIC	(Ausland):	 	 	 	 	

	 	 	 IBAN	(Ausland):		 	 	 	

	 	 überweise	ich	binnen	10	Tagen	auf	folgendes	Konto:
	 	 	 KTO:	400	217	948	–	BLZ:	711	60	000	–	Volksbank-Raiffeisenbank	Mangfalltal

	 	 Informieren	Sie	mich	bitte	über	Neuigkeiten	bei	simplylive. Hiermit abonniere ich den   
  simplylive	Newsletter
  Ich möchte telefonisch über Neuigkeiten bei simplylive	informiert	werden.
  Ich möchte kein elektronisches oder telefonisches Abonnement.

Diese	Anmeldung	ist	bindend.	Sie	erhalten	nach	Eingang	der	Seminargebühren	eine	Buchungsbestätigung.	Bitte	haben	Sie	Ver-
ständnis,	dass	wir	bei	kurzfristiger	Absage	(weniger	als	FÜNF	Tage	vor	Seminarbeginn)	den	Seminarpreis	nicht	erstatten	können.

simplylive	behandelt	Ihre	Daten	streng	vertraulich	und	nur	zum	Zwecke	der	oben	genannten	Anmeldung.	Eine	Weiterrei-
chung	Ihrer	Daten	an	Dritte	durch	simplylive erfolgt nicht.
Bitte	reichen	Sie	die	ausgefüllte	und	unterschriebene	Anmeldung	postalisch	oder	per	Fax	bei	uns	ein.

            
Ort,	Datum	 	 	 	 	 	 	 	 Unterschrift
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